
「スタートダッシュするために開業まえに必要なこと・開業後に注意すること」 申込書 【平成29年11月19日】
●ご芳名 （同伴者　□ 有　□ 無）

●ご住所　〒

●メールアドレス（ □携帯電話　□PC）

●ご勤務先医院名

お電話番号（□ 携帯電話　□ ご勤務先　□ ご自宅）　　　　　　　　（　　　　　）

★質問事項がございましたら、講演終了後に講師より回答いただきますので、ご自由にご記入ください。

お問合せ先　

お申込方法

株式会社ヨシダ 九州支店（担当：田代）
福岡市中央区大手門3-2-5
TEL.092-715-1435  FAX.092-762-3186

ヨシダホームページまたは下記申込書に必要事項をご記入の上
FAXにてお申し込みください。

ヨシダ 検 索

ヨシダDNA友の会 会員の皆様は、
Webから申し込みいただきますと
10%OFF!
http://www.yoshida-dental.co.jp

11月19日（日） 13:00～16:00日 時

定 員

参加費
※ぜひご夫婦でご参加ください

2017年

（ご開業前の先生に限らせていただきます） 30名

5,000 （消費税込み）円

株式会社ヨシダ 九州支店 ４Ｆ　

092-762-3186お申し込みFAX

ご提供いただいた個人情報につきましては、弊社事業に関する情報、製品に関する情報の提供等、弊社インターネットホームページに掲載した個人情報保護法心「利用目的」の範囲内で利用させていただきます。

昭和通り
福銀
FFG

平和台
陸上競技場

地下鉄空港線
大濠公園駅
４番出口 ビル

地下鉄空港線
赤坂駅

スタートダッシュするためにするために
開業前に必要なこと・開業後に注意すること開業前に必要なこと・開業後に注意すること

講師 大川内 秀幸 先生
くりえいと歯科おおかわうちクリニック 院長
宗像市開業

福岡市中央区大手門3-2-5

会場案内

開業に関して全く何もわからない状態からのスタートでした。失敗したくない一心で

色々聞いてまわり、石橋を叩きに叩いて、安全第一で開業しました。根が心配性で

物事をネガティブに考えがちなので、とても悠長には構えられず、とにかく最初から

「患者さんで溢れる歯科医院にしたい!」と思いながら準備していきました。

平成２７年１０月１６日にユニット３台で開業し開業月2週間でレセプト１００件、１年

半たった現在はユニットを２台増設し、レセプト件数は月５００件になりました。

スタートダッシュはうまくしないと大きな落とし穴があります。最初から知って

おけばこんなに苦労しなかったと私が感じたことをメインにお話しできた

らと思います。


