
（ご開業前の先生に限らせていただきます） 

10名
※ぜひご夫婦でご参加ください
5,000 （消費税込み）円
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会場
お問合せ先　

お申込方法 ヨシダホームページまたは下記申込書に必要事項をご記入の上
FAXにてお申し込みください。

（株）ヨシダ 中四国支店（担当：沖石）
TEL.082-243-2076　FAX.082-246-8077

（株）玉井歯科商店 下関店
TEL.083-256-0330　FAX.083-256-0880

ヨシダ 検 索

ヨシダDNA友の会 会員の皆様は、
Webから申し込みいただきますと10%OFF!
http://www.yoshida-dental.co.jp

開業に関して全く何もわからない状態からのスタートでした。失敗したくない一心で色々聞いて

まわり、石橋を叩きに叩いて、安全第一で開業しました。根が心配性で物事をネガティブに考え

がちなので、とても悠長には構えられず、とにかく最初から「患者さんで溢れる歯科医院にした

い!」と思いながら準備していきました。2015年１０月１６日にユニット３台で開業し開業月2週

間でレセプト１００件、１年半たった現在はユニットを２台増設し、レセプト件数は月５００件になり

ました。

スタートダッシュはうまくしないと大きな落とし穴があります。最初から知っておけばこんなに苦

労しなかったと私が感じたことをメインにお話しできたらと思います。

大川内 秀幸 先生（宗像市開業）
くりえいと歯科おおかわうちクリニック 院長

下関市秋根本町１丁目５－３３

(株)玉井歯科商店　下関店会　場

「スタートダッシュするために開業前に必要なこと・開業後に注意すること」 申込書 【2018年8月26日】

●ご芳名 （同伴者　□ 有　□ 無）

●ご住所　〒

●メールアドレス（ □携帯電話　□PC）

●ご勤務先医院名

お電話番号（□ 携帯電話　□ ご勤務先　□ ご自宅）　　　　　　　　（　　　　　）

★質問事項がございましたら、講演終了後に講師より回答いただきますので、ご自由にご記入ください。

ご提供いただいた個人情報につきましては、弊社事業に関する情報、製品に関する情報の提供等、弊社インターネットホームページに掲載した個人情報保護法心「利用目的」の範囲内で利用させていただきます。
nk

8.26
2018

SUN
10:00▶13：00

スタートダッシュするためにするために
開業前に必要なこと開業前に必要なこと開業後に注意すること開業後に注意すること

G21
in下関

FAX:082-246-8077


